Przygladasz sie swoim Klientom?
Nfasz 2 niri ciagly kontakt SVYCHE ZEWNETRZNE CALL CENTER
Dbasz o dobre relacje z Klientami i stwarzasz okazje —= 8 0 WARTO ROZMAWIACH
sprzedazowe?

ZNASZ KORZYSCI JAKIE PRZYNOSI KONTAKT Z KLIENTEM?
KORZYSC 1—BUDOWANIE RELAC)I

» Wiedza czy Klient jest zadowolony z wizyty w salonie/serwisie

» Znajomosc aktualnych potrzeb Klienta

» Okazje do kontaktu z Klientem przy okazji sktadania/wysytania :
zyczen urodzinowymi/imieninowymi

KORZYSC 2— TWORZENIE OKAZJI SPRZEDAZOWYCH

» Przypominanie o przeglagdach i konczgcym sie ubezpieczeniu
» Zaproszenia na akcje serwisowg/sezonowg

» Informowanie o dniach otwartych i aktualnych promocjach

» Informowanie o akcjach marketingowych

KORZYSC 3 —MNIEJSZE KOSZTY

» Brak koniecznosci zatrudniania dodatkowego pracownika
» Brak koniecznosci tworzenia kolejnego stanowiska pracy
» Brak koniecznosci ponoszenia kosztéw zatrudnienia

Dziatania prowadzone sg na Twoim DMS\CRM
OTAWA GROUP — GRUPA DORADCZA
ul. Grzyski 16, 40-560 Katowice o . ) . . . "
tel. 32 253 67 14 Jezeli chcesz sie dowiedzieC jak mozna to szybko i sprawnie

biuro@ pl ., . .
o A | £ wdrozy¢ u Ciebie - zapraszamy do kontaktu!

STANDARDOWY KOSZT MIESIECZNY - 4 500


https://pl-pl.facebook.com/otawagroup.szkolenia.badania.doradztwo/
http://otawagroup.pl/

