Masz baze klientéw i nic z nig nie robisz, tde ZEWNETRZNE BAI_I_ CENTER

— bo w firmie nie ma osoby, ktéra moze sie tym zajac?

. N Nie chcesz tworzy¢ nowego stanowiska pracy do tego celu? — P‘; DRO R.A DLCJ ZE AUDYT BA/ZY DANYCH KL|ENTUW

Nie jestes przekonany czy ponowny kontakt z klientem ma sens?

>>SPRAWDZ SILE SWOJE) BAZY <<
>>TWORZ OKAZJE SPRZEDAZOWE <<
>>DOPEENIJ FORMALNOSCI <<

—_— N

WARIANT 1—WERYFIKACJA ) )
» Zweryfikujemy i usystematyzujemy Twojg baze danych

» Skontaktujemy sie z kazdg osobg dla ustalenia jej statusu —

» Przeprowadzimy segmentacje klientow SKURZYSTAJ Z NASZEJ
WARIANT 2 — ANALIZA POTRZEB KOMPLEKSOWEJ OFERTY
» Zbadamy aktualne potrzeby klientéw i zaproponujemy LUB Z WYBRANYCH

spotkanie w salonie w celu m.in.: przedstawienia oferty
zakupu samochodu, zaproszenia na jazde prébng lub WARIANT(]W'

premiere modelu, zakupu lub przedtuzenia polisy
ubezpieczeniowej, wykonania przegladu gwarancyjnego lub
okresowego, przedstawienia oferty zakupu akcesoriow

WARIANT 3 — WYMOGI FORMALNE

» Wypetnimy obowigzek informacyjny RODO
OTAWA GROUP — GRUPA DORADCZA
ul. Grzyski 16, 40-560 Katowice
tel. 3225367 14
biuro@otawagroup.pl
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https://pl-pl.facebook.com/otawagroup.szkolenia.badania.doradztwo/
http://otawagroup.pl/

