Przygladasz sie swoim Klientom?

+
Masz z nimi ciggty kontakt? tde KUNTAKT ,
Dbasz o dobre relacje z Klientami i stwarzasz okazje —= 8 0 WARTO ROZMAWIACH
sprzedazowe?

SKORZYSTAJ Z NASZE) KOMPLEKSOWEJ OFERTY 1 Z JEJ KORZYSCI
KORZYSC 1—BUDOWANIE RELAC)I

» Zapytamy Klienta czy jest zadowolony z wizyty w salonie/serwisie

» Zbadamy aktualne potrzeby Klientéw i zaproponujemy spotkanie
w salonie

» Wyslemy/zadzwonimy z zyczeniami urodzinowymi/imieninowymi

KORZYSC 2— TWORZENIE OKAZJI SPRZEDAZOWYCH

0,0

» Przypomnimy o przegladach i konczgcym sie ubezpieczeniu
» Zaprosimy na akcje serwisowa/sezonowa

» Poinformujemy o dniach otwartych i aktualnych promocjach
» Poinformujemy o akcjach marketingowych

KORZYSC 3 — MNIEJSZE KOSZTY .

» Nie musisz zatrudnia¢ dodatkowego pracownika
» Nie musisz tworzyc¢ kolejnego stanowiska pracy :
» Nie ponosisz wysokich kosztéw zatrudnienia

To wszystko robimy na Twoim DMS\CRM
OTAWA GROUP — GRUPA DORADCZA

ul. Grzyski 16, 40-560 Katowice
tel. 32 25367 14

s Sl o | | STANDARDOWY KOSZT MIESIECZNY TO 2500 2t + VAT



https://pl-pl.facebook.com/otawagroup.szkolenia.badania.doradztwo/
http://otawagroup.pl/

